液氨销售经理岗位职责及任职条件
一、岗位职责
⑴市场调研与分析，为相关采购、销售、研发方向决策提供坚实依据。
⑵客户开发与管理，在目标市场积极开拓新客户，重点覆盖大型化肥生产企业、化工制造企业、电厂（脱硝）、冷链及工业制冷企业等领域的战略客户。
⑶制定销售计划，主导销售谈判，起草签订销售合同，及时处理相关问题。
⑷识别和评估生产销售过程中的各类风险，制定风险应对预案。
二、任职条件
⑴本科及以上学历，市场营销、国际贸易、化⼯化学、⾦融经济等相关专业。
⑵年龄35岁以下，具备化工企业生产、研发或原材料、产成品相关采购、销售经验。有液氨相关产品采购/销售/贸易等相关⼯作经验的优先考虑。
⑶具备较强的英语听、说、读、写能力，具有英语四级及以上证书优先。
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