气凝胶保温材料销售经理
岗位职责及任职条件
一、岗位职责
⑴市场调研与分析。关注全球及国内气凝胶保温材料市场动态，收集并分析产品价格走势、供需关系变化、原材料成本波动等信息。
⑵客户开发与管理。负责公司气凝胶保温材料、毡、板等制品在目标行业的销售工作，积极开发下游客户，定期开展下游客户评估。
⑶销售计划与执行。根据企业经营计划、库存水平以及市场预测，制定产品销售计划。起草并签订销售合同，跟进订单状态，及时处理相关问题。
⑷成本控制与风险管理。识别和评估生产销售过程中的各类风险，制定风险应对预案，降低风险对企业的影响。
⑸内部协调与沟通。与企业内部财务、物流等部门保持密切沟通，协同确定生产计划数量和交货时间；协助财务部门进行预算编制和费用结算。
二、任职条件
⑴本科及以上学历，市场营销、国际贸易、化工工艺、高分子、新材料、暖通、热能工程等相关专业。
⑵年龄35岁以下，具备工业保温材料、耐火材料、建筑节能材料或相关领域的销售经验。有气凝胶、玻璃棉、岩棉等保温材料销售经验及下游客户资源者优先考虑。
⑶具备较强的英语听、说、读、写能力，具有英语四级及以上证书优先。
⑷工作态度积极、人品端正、责任心强，具备良好的沟通能力和团队协作能力。
[bookmark: _GoBack]⑸特别优秀者可适当放宽条件。
