东鼎集团招聘岗位计划表
	部门/子公司
	岗位名称
	需求数量
	岗位描述
	资格条件
	薪酬待遇

	青岛百信信息技术有限公司
	副总经理（分管生产）
	1
	1.统筹落实生产计划，动态优化排产，处置生产突发问题，衔接各工序，保障生产稳定按期交付。
2.严控生产工艺与作业标准，监控产品质量，协同研发优化工艺，搭建完善生产质量及审厂体系。
3.围绕经营目标优化生产资源配置，精简业务流程，推进降本增效，提升生产整体运营效益。
4.全面负责车间安全生产，常态化排查整改隐患，落实安全责任制，保障厂区生产安全稳定。
5.统筹仓储物流协同工作，规范物料全流程管理，优化流转效率，提升仓储及物流交付水平。
6.负责制造管理体系搭建和运营，完善各项规章制度并推进实施，通过机制驱动目标达成。
	1.大学本科及以上学历，计算机、电子工程、工业工程等相关专业优先。
2.10年及以上制造业生产管理经验，有信创、电子行业制造业相关从业经历者优先。
3.熟练掌握安全生产、品质管控、生产运营全流程专业理论知识。
4.精通工厂制造统筹管理、经营业务风险防控、突发问题应急处置等实操技能。
5.拥有优秀组织统筹能力与团队管理意识，可高效对接各部门协同开展工作。
6.责任心、目标感强，抗压能力突出，勇于攻坚创新，持续优化生产经营指标。

	30000元/月-42000元/月

	青岛百信信息技术有限公司（行政办公室）
	销售管理岗（专员、高级专员）
	1
	1.组织制定销售/订货目标、辅助做好预测管理及过程数据分析。
2.对销售过程做好监督管理、确保合规、过程执行到位。
3.负责客户关系管理、制定客户关系改进目标、监控关键行为执行情况。
4.负责部门战略到执行的有效落地、包括重点任务管理、KPI管理、组织绩效管理等。
5.其他市场活动支撑及部门日常运作的辅助性工作。
	1.大学专科及以上学历，有IT行业相关从业经历者优先。 
2.工作效率高、逻辑能力强、原则性强。
3.较强的人力关系处理能力 。
4.擅长数据处理、擅长PPT等办公软件。

	10000元/月-12500元/月

	青岛百信信息技术有限公司（综合管理部）
	供应链管理岗（专员、高级专员）
	2
	1.关注供应链市场，定期分析行业趋势、价格波动与供应商动态，了解最新市场动态，为公司采购决策提供信息支持。
2.根据公司经营战略和业务需求，参与开发、评估和筛选合格供应商，并进行商务谈判与合作协议的制定。
3.根据公司采购需求，负责执行采购计划，完成合同签订、订单跟进、交付验收等全流程采购任务，确保物资按时、按质、按量到位。
4.参与维护供应商关系，定期开展供应商评估，持续优化采购渠道，保障供应链稳定与高效。
5.组织采购招标、比价、谈判等工作，严格执行国企采购流程，确保流程合法合规。
6.建立采购台账，定期汇总分析采购数据（成本、周期、合格率等），编制专项报告。
	1.大学本科及以上学历，供应链管理、计算机等相关专业优先。
2.1年以上电子类采购相关从业经历者优先。
3.具备优秀的沟通协调能力和谈判能力，思维缜密，执行力强，能够灵活应对业务变化。
4.具备良好的职业操守和责任心，原则性强，注重长期合作价值。
5.具备较强的学习与数据分析能力，能快速理解业务需求并推动问题解决。
	7000元/月-15000元/月

	青岛百信信息技术有限公司（市场营销部）
	销售岗（资深专员、专家）
	3
	1.负责公司产品销售和客户开发工作，负责产品销售目标制定、市场开发销售计划，负责对应客户销售计划的执行和达成；
2.能够根据公司战略、维护客户关系，负责向客户介绍公司产品和服务，提供解决方案；
3.能够进行商务谈判，处理相关商务流程，关注行业动态及竞争对手情况，进行分析及相应的销售方案调整；
4.负责业务跟进以及订单获取，处理与风险控制; 开发意向合作伙伴及渠道，订单后，负责后续直至回款；
5.负责公司内部各部门协调处理，维护客户满意度，及时解决相关后续事宜；
6.负责项目投标工作；
7.牵头团队重点、难点项目攻坚，统筹团队资源，协同完成团队整体销售目标与市场拓展任务。

	1.大学专科及以上学历，市场营销、计算机、电子工程、工业工程等相关专业优先。
2.5年及以上政府、央国企等大客户销售经验，能够独立开拓市场、跟进客户、完成销售指标。熟悉信创产业政策、行业发展趋势，具有成熟的客户资源（政府、国企及重点行业企业）者优先。
3.近3年内有良好的信息化相关产品（如服务器、网络产品、安全产品等）销售业绩，具有开拓重点客户丰富经验。
4.具备丰富的政企重大项目全流程实操经验，熟悉重大项目商务全流程，具备较强的客户维护能力。
5.思想端正，责任心强，具备优秀的团队协作、跨部门协同攻坚经验及抗压能力。
6.能够适应出差，具备较强的市场洞察力和谈判能力，认同公司发展理念及集团战略布局，愿意投身信创产业发展，助力公司完成年度销售任务。
	15000元/月—25000元/月

	青岛百信信息技术有限公司（市场营销部）
	销售岗（专员、高级专员）
	3
	1.负责公司产品销售和客户开发工作，负责产品销售目标制定、市场开发销售计划，负责对应客户销售计划的执行和达成；
2.能够根据公司战略、维护客户关系，负责向客户介绍公司产品和服务，提供解决方案；
3.能够进行商务谈判，处理相关商务流程，关注行业动态及竞争对手情况，进行分析及相应的销售方案调整；
4.负责业务跟进以及订单获取，处理与风险控制; 开发意向合作伙伴及渠道，订单后，负责后续直至回款；
5.负责公司内部各部门协调处理，维护客户满意度，及时解决相关后续事宜；
6.负责项目投标工作。
	1.大学专科及以上学历，市场营销、计算机、电子工程、工业工程等相关专业优先。
2.2年及以上电子行业销售经验，有IT产品、网络产品、安全产品等相关销售经验者优先。
3.思想端正，责任心强，具备良好的沟通协调能力、团队协作意识及抗压能力。
4.能够适应出差，具备较强的市场洞察力和谈判能力，认同公司发展理念及集团战略布局，愿意投身信创产业发展，助力公司完成年度销售任务。
	10000元/月—15000元/月

	


青岛百信信息技术有限公司（技术研发部）
	售前工程师岗（高级专员、资深专员）
	1
	1.与销售团队紧密合作，参与客户需求分析，提供技术支持和解决方案建议。
2.负责产品演示和技术讲解，解答客户技术问题，消除客户疑虑。
3.根据客户需求，撰写技术方案、投标文件等相关文档。
4.参与产品培训和内部技术交流，提升团队技术水平。
5.跟踪行业动态和技术发展趋势，收集竞争对手信息，为产品改进和销售策略提供建议。
	1.大学专科及以上学历，计算机、通信、电子工程等相关专业优先。
2.3年及以上售前技术支持或相关工作经验，有软件、信息化系统集成等相关经验者优先；熟悉相关技术领域，具备扎实的技术功底。
3.具备优秀的沟通表达能力和方案撰写能力，能够清晰地向客户传达技术信息。
4.具备良好的团队合作精神和抗压能力，能够适应快节奏的工作环境。
5.具备较强的学习能力和主动性，能够快速掌握新技术和产品知识。
	10000元/月-20000元/月

	青岛百信信息技术有限公司（技术研发部）
	研发工程师岗（高级专员、资深专员）
	2
	1.负责软件产品的核心模块研发工作，包括需求分析、架构设计、代码编写及单元测试，确保产品兼具高可用性、高安全性和可扩展性，支撑业务场景的稳定运行。
2.主导或参与行业大模型的全生命周期开发，涵盖模型选型、架构设计、训练调优、推理优化等关键环节，结合具体业务场景实现大模型的产品化落地与效果迭代。
3.针对大模型及软件系统的技术难点，制定可行的技术方案并推动实施；设计全面的测试策略，包括模型性能测试、功能测试、兼容性测试等，保障产品质量符合交付标准。
4.跟踪人工智能、大模型及软件研发领域的前沿技术动态，将适宜的技术融入现有产品体系；与产品、测试、运维等跨部门团队紧密协作，高效推进项目进度，解决研发过程中的技术瓶颈。
	1.大学本科及以上学历，计算机、通信、电子工程等相关专业优先。
2. 具备3年及以上软件研发经验，至少有1年及以上大模型开发、训练调优或相关领域工作经验，熟悉大模型开发框架及常见模型结构。
3. 精通至少一种主流编程语言（如Python、Java、C++等），具备扎实的算法基础和数据结构知识，熟悉分布式系统、数据库原理及高并发处理技术者优先。
4. 具备良好的问题分析与解决能力、团队协作能力及沟通表达能力，具有强烈的责任心和技术钻研精神，能快速适应技术迭代和业务发展需求。
	10000元/月-25000元/月


[bookmark: _GoBack]
1

