附件1
	泸州经纬龙涧商贸有限公司招聘岗位要求表

	序号
	公司
	岗位
名称
	岗位职责
	岗位条件
	招聘人数
	薪酬

	1
	龙涧商贸
	销售
	1.负责公司酒类产品的销售及市场推广，执行市场营销计划，完成个人或区域销售指标；
2.熟悉产品特点、优势及价格体系，向客户精准传递品牌价值；
3.主动开拓新客户，发展经销商、渠道商及终端网点，扩大销售网络覆盖范围；
4.调研所在区域的市场动态、竞品价格策略、促销活动及消费者偏好，形成有效反馈供公司决策参考；收集铺市率、销量、市场占有率等数据，协助制定科学的销售策略；
5.按要求填写日报、周报、客户跟进记录等销售报表，确保信息及时上传；协助合同签订、订单处理、物流协调及回款跟进等工作，保障销售流程顺畅；
6.完成领导交办的其他任务。
	1.年龄40周岁及以下，专科及以上学历；
2.具备3年及以上白酒销售经验；
3.具备良好的沟通表达能力和客户服务意识；
4.熟练掌握Office办公软件，能高效处理销售数据；
5.能适应出差及承受较强工作压力；
6.有2年快消品电商或私域运营经验优先。
	4
	具体以面议为准
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