附件1：
招聘岗位明细表
	序号
	用人单位
	岗位
名称
	招聘
人数
	岗位职责
	岗位要求

	1
	山东城航供应链集团有限公司
	市场开发岗
	2
	1、负责执行公司营销计划，完成公司下达的销售任务考核指标；
2、负责进行销售市场调研，跟踪行业发展趋势，为公司市场活动提供决策依据；
3、负责对项目采购需求的信息收集和研究，并预测需求变化趋势；
4、负责收集大宗商品需求信息，建立完善的客户资料管理体系；
5、负责组织项目实施前的考察，积极进行业务洽谈；
6、负责收集材料销售市场价格信息；
7、负责投标信息收集；
8、协助招采管理部进行投标报名、招标文件购买、开标等；
9、负责采购销售业务上下游单位的尽职调查、风险分析、管控、销售合同审核；
10、负责与客户单位保持沟通联系，定期组织对客户的走访调查，及时处理客户的反馈意见；
11、负责对客户投诉的接待工作，并负责对客户投诉事件的处理工作；
12、开展客户资源的二次开发，对已有客户发掘其潜在需求，提升业务层次和成效。 
13、组织进行客户关系管理，建设、运行、维护客户关系管理系统，制订统一的标准和规范等工作。
	1、本科及以上学历，市场营销、工商管理、供应链管理、物流管理、国际经济与贸易、会计学、财务管理等专业；                                                
2、具有对市场发展方向的分析及判断能力，良好的客户服务意识；
3、性格外向、反应敏捷、表达能力强，具有较强的沟通能力及交际能力；
4、工作积极主动，责任心强，具有良好的适应性和承受工作压力的能力；
5、具有相关实习经验者优先。



	序号
	用人单位
	岗位
名称
	招聘
人数
	岗位职责
	岗位要求

	2
	城泰宝生（天津）材料科技有限公司
	运营管理岗
	1
	1、负责编制商品供应计划；
2、负责商品物流监管、供应质量及进度保障，调度协调工作；
3、负责合同履约执行和监管；
4、组织实施公司产品的售后服务工作；
5、负责收集客户质量和售后服务反馈意见，并及时将客户投诉意见汇总上报；
6、负责各项销售业务对账；
7、负责跟踪回款等工作；
8、负责根据供应商的日常表现，评价其在质量、成本、交货和售后服务等方面的表现；
9、负责供应商异常情况的及时上报反馈等工作。
	1、本科及以上学历，市场营销、工商管理、供应链管理、物流管理、国际经济与贸易、会计学、财务管理、材料学等专业；                                                   
2、具有对市场发展方向的分析及判断能力，良好的客户服务意识；
3、性格外向、反应敏捷、表达能力强，具有较强的沟通能力及交际能力；
4、工作积极主动，责任心强，具有良好的适应性和承受工作压力的能力；
5、具有相关实习经验者优先。


[bookmark: _GoBack]
